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2020, une année blanche ? Du salon du Bain de Milan au Cersaie de
Bologne, d’Equip’Hôtel à Artibat…, aucun salon professionnel n’a
pu se dérouler durant cette singulière année. Mais ce n’est pas
parce que les nouveautés produits n’ont pas été exposées qu’elles
n’existent pas. Ce numéro spécial salle de bains le prouve. Malgré
tout, ce n’est qu’en s’immergeant dans ces lieux où sont réunis les
grands fabricants de la salle de bains que l’on arrive à percevoir les
tendances, qu’elles soient techniques ou esthétiques. Privés de
cette visibilité globale, nous sommes bien en peine de dessiner
celles du marché 2021 de la salle de bains et du sanitaire.

Le Coronavirus a boosté le sans contact

Mais une chose est sûre. Le coronavirus a profondément modifié
notre perception de l’hygiène et a inscrit les fameux gestes bar-
rières dans l’inconscient collectif. Si, selon une étude* effectuée par
l’Ifop pour Unbottled, site de vente en ligne de produits d’hygiène
solides, la pratique du lavage des mains a reculé depuis cet été, elle
reste très supérieure à celle d’avant le confinement. En gros, 65 à
75 % des Français et des Françaises (surtout) se lavent les mains
après avoir pris les transports en commun, en rentrant chez eux,

Tendances 
2020 : une année placée sous le signe

de l’hygiène et de la sécurité
Parce qu’ils associent l’esthétique à la technique, les produits de la salle de bains doivent être vus et
touchés, voire essayés. Cette année 2020 ne l’aura pas permis. Pour autant, les nouveautés sont
au rendez-vous. En voici quelques-unes…

La couleur selon Bette, mate ou brillante, scintillante et chatoyante…
elle habille receveurs, baignoires et vasques en acier titane vitrifé.
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Les robinets et distributeurs de savon ou de gel hydroalcoolique sans
contact Binoptic Black de Delabie associe hygiène, économies d’eau
et élégance.

après être allés aux toilettes… Ces nouvelles habitudes, ainsi que
celle qui consiste à se désinfecter les mains à l’aide de gel hydroal-
coolique après avoir touché des surfaces susceptibles d’être infec-
tées, sont bien ancrées chez la plupart d’entre nous. La robinetterie,
mais aussi les distributeurs de savon et de gel hydroalcoolique,
ainsi que les sèche-mains sans contact ne sont plus des produits
réservés aux sanitaires publics haut de gamme, mais des produits
de consommation courante. Chacun d’entre nous répugnant dés-
ormais à toucher la moindre surface susceptible d’être infectée,
même les WC dont la chasse peut être déclenchée sans contact
voient leurs ventes s’envoler.
Ces nouvelles habitudes vont forcément impacter les consomma-
tions d’eau dans les sanitaires publics, notamment quand ils sont
équipés de mitigeurs mécaniques classiques. Et ces consomma-
tions seront d’autant plus grandes que les utilisateurs respecteront
les 30 secondes de savonnage recommandées pour éliminer le
coronavirus de la surface de la peau. Dans le secteur tertiaire, les
établissements scolaires, les bars et restaurants… les robinetteries
temporisées ou, mieux, électroniques, doivent désormais être envi-
sagées non pas comme une dépense supplémentaire mais comme
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Les plaques de commande de chasse Sigma de Geberit offre une
variété de formes, matériaux et finitions.

Le receveur Jackoboard Aqua reno de Jackon séduit les
professionnels : sa hauteur réduit de 65 mm siphon compris facilite la
pose encastrée.

Les mains courantes et autres barres d’appui Verso Care de Normbau,
posées sans rosace mais avec des fixations monopoints, peuvent être
accessoirisées.

Les Barres
Multifonctions de

Pellet ASC, qui
prolongent la
gamme Arsis,
modulaire et
design, sont

accessoirisables.

un investissement susceptible d’être rapidement rentabilisé.
Delabie a d’ailleurs fait les comptes : mouiller ses mains, les savon-
ner durant 30 secondes, puis les rincer, peut engendrer, si le robinet
n’est pas fermé, un écoulement d’eau de 40 à 50 secondes, contre
30 auparavant. Pire, si l’on fait l’hypothèse que les lavages des
mains sont plus fréquents, une personne peut consommer jusqu’à
60 litres par jour. 
Indépendamment des consommations d’eau, nombre d’entre-
prises, collectivités locales et autres entités accueillant du public,
cherchent donc à le protéger en équipant leurs sanitaires de robi-
nets sans contact. C’est pourquoi Presto a décidé de lancer une
robinetterie électronique de qualité mais à petit prix qui, de plus,
ajoute l’hygiène des réseaux à celle des mains, grâce à des rin-
çages périodiques programmables.
Dans la même lignée, Supratech, spécialiste des automatismes
dans le sanitaire, en profite pour relancer son WC Hygiseat qui, mis
sur le marché il y a de nombreuses années, n’a jamais cessé d’être
vendu mais redevient franchement tendance, avec son siège dés-
infecté et séché après chaque utilisation, et sa chasse déclenchable
automatiquement. 
Même VitrA propose, intégrées dans sa nouvelle gamme de
sanitaires sento Kids destinés aux plus petits, des robinetteries

sans contact. Au-delà, cette gamme s’attache, à travers certains
détails de conception, à faciliter l’apprentissage de l’hygiène
pour les enfants, grâce à l’étude minutieuse de leurs faits et
gestes aux toilettes. 

Action Logement booste la sécurité 

dans la salle de bains

Autre marché en train d’évoluer : celui de la sécurité. Le milliard
d’euros qu’Action Logement a mis sur la table pour faciliter les tra-
vaux destinés à l’accessibilité des salles de bains des foyers à reve-
nus modestes, afin de permettre le maintien à domicile des per-
sonnes âgées, contribuent fortement à son développement, même
si le coronavirus l’a freiné en début d’année. Il y a la douche de
plain-pied, mais aussi les diverses barres de maintien et barres de
relevage nécessaires à la sécurité, jusque dans les toilettes. 
Ainsi, Normbau a créé une nouvelle gamme, Verso Care, qui asso-
cie une pose simplifiée, grâce à des fixations monopoints, et une
esthétique renouvelée, avec des lignes redessinées et de nouvelles
couleurs, très actuelles. Elle se combine également avec les acces-
soires de la marque. 

…/…
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Autre spécialiste de la sécurité, le français Pellet ASC, propose lui
aussi une gamme de barres multifonctions, qui viennent prolonger
sa collection phare Arsis avec des accessoires, dans une optique
multifonctionnelle qui limite les perçages.  

La douche, toujours au cœur de la salle de bains

La douche a été, selon l’Afisb, association des industriels de la salle
de bains, le marché de la salle de bains le plus dynamique de l’an-
née 2019. Les ventes de receveurs ont notamment augmenté de
4,8 % en volume comme en valeur, y compris les modèles en céra-
mique, qui représentent un peu moins de la moitié du parc, dont
les ventes sont en hausse de +6 %, contre +7,2 % pour les maté-
riaux de synthèse. De même pour les parois, également bien orien-
tées, avec une croissance des ventes de +5,2 % en volume et de
+4,5 % en valeur. 
Sur ce marché qui continue de progresser, pas systématiquement
au détriment de la baignoire d’ailleurs, les fabricants poursuivent
leur développement de produits destinés à faciliter la pose, en par-
ticulier encastrée qui, fréquemment demandée par les particuliers,
est loin d’être toujours possible dans l’existant.
Avec Jackoboard Aqua reno, Jackon propose une solution tech-
nique susceptible d’élargir le champ des possibles. Ce receveur

prêt à carreler mesure 65 mm de hauteur, y compris le siphon inté-
gré dans l’épaisseur de la mousse rigide de polystyrène extrudé.
Ainsi, par rapport à un receveur classique, on gagne jusqu’à 40 mm
de hauteur selon le fabricant, qui souligne qu’en France, les chapes
mesurant, dans l’existant, 70 mm la plupart du temps, la douche
réalisée peut être de plain-pied avec ce receveur.
Pour SFA, qui simplifie la création de salles de bains, y compris de
douche à l’italienne, et de toilettes, indépendamment de la distance
jusqu’à la colonne de chute des eaux usées et/ou des eaux vannes,
les derniers développements ont concerné la facilité de pose et de
maintenance, qu’il s’agisse des pompes Sanidouche et Sanifloor+,
des Sanibroyeurs ou des (petites) stations de relevage. 
Les douches encastrées sont également le point fort de Bette, spé-
cialiste de l’acier titane vitrifié qui, avec ses supports et accessoires
pour receveurs (et baignoires), en facilite la pose. Mais l’esthétique,
apportée par le matériau, n’est pas en reste, avec des designs par-
ticulièrement épurés, ainsi qu’une large gamme de coloris.
Avec la nouvelle rigole de douche Advantix Cleviva, l’esthétique
est aussi au rendez-vous chez Viega, grâce à de nouvelles finitions,

Presto Safe de Presto, robinet électronique à petit prix, remplace
aisément tout modèle temporisé existant…

La rigole de douche Advantix Cleviva de Viega combine esthétique et
pose simplifiée.

Les bornes de gel
hydroalcoolique de Supratech

varient les finitions pour
mieux s’intégrer dans les

espaces qui les accueillent,
plus ou moins haut de gamme.

Sanipack Pro Up de SFA se place dans les cloisons et dispose d’un
double accès, pour une maintenance simplifiée.
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à coordonner avec celle de la robinetterie ou avec tout autre élé-
ment de la salle de bains, grâce à la possibilité de coloris spéciaux. 
Même souci du design chez Geberit, qui propose de nouvelles
plaques de commande de chasse Sigma, mise en valeur par des
matériaux haut de gamme. Elles équipent les bâti-supports
Duofix, qui évoluent vers un système d’installation de la salle de
bains, permettant de créer des cloisons à hauteur totale ou par-
tielle. Dans le cadre d’un WC suspendu, la solution autorise l’utili-
sation d’un bâti-support en applique : la nature du sol n’est donc
plus un problème. ■

Marianne Tournier

* Etude réalisée par questionnaire auto-administré en ligne du 6 au 7 octobre
2020 auprès d’un échantillon de 1 014 personnes, représentatif de la popu-
lation âgée de 18 ans et plus résidant en France métropolitaine)

Des couleurs gaies et sans genre,
et un design étudié pour faciliter

l’apprentissage de la propreté
chez les tout petits grâce à Sento

Kids de VitrA.

Le palmarès 2020 des Produits remarquables de la salle de bains,
organisé par l’Afisb en partenariat avec les différents syndicats de
fabricants actifs sur le secteur du sanitaire – y compris pour la
première fois cette année celui du luminaire – a mis en avant des
nouveautés aussi bien techniques qu’esthétiques. Citons
notamment des produits développés conjointement par plusieurs
fabricants : c’est le cas du radiateur Zenia d’Acova (photo 1), que
l’on peut ou pas associer à une armoire issue de la collection Sana

de Burgbad, mais aussi des cloisons modulaires Wedi, qui
prévoient un boîtier pour robinetteries encastrées prémonté, dont
les alimentations en eau et en électricité de la marque Hansgrohe
notamment. Notons encore le mitigeur bain douche
thermostatique Métro de Jacob Delafon, qui supprime le bec
toujours encombrant dans la baignoire, voire dangereux. Enfin, la
vasque à poser Ohtake de Roca (photo 2) en céramique ultrafine,
dessine une jolie forme de coquillage. 

Les lauréats de la Salle de bains Remarquable 2020 
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couleurs, sans compter les énormes possi-
bilités offertes par le sur-mesure. Par
exemple, les bords relevés, qui sont  appli-
cables sur les receveurs ultraplats
BetteFloor et Floor Side (dont la bonde est
décentrée) et les receveurs de 2,5, 3,5 et
6,5 cm de profondeur, sont réalisés à la
demande, sur tout ou partie d’un seul,
deux, trois ou quatre des côtés. Grâce à
cette remontée de 35 mm, que le carrelage
mural vient recouvrir sur 12 mm lors de sa
mise en œuvre, l’étanchéité murs/receveur
est non seulement parfaite mais quasi-
ment éternelle, sans silicone à renouveler
régulièrement. C’est une option sécuri-
sante dans l’habitat et indispensable dans
l’hôtellerie, où les douches, très utilisées,

doivent être toujours impeccables et étanches. 
Nos receveurs se distinguent également par leur légèreté, et par les
systèmes de pose qui les accompagnent en option, et assurent une
isolation acoustique notable. Le plus simple, le support minimum
T1, est un socle en polystyrène prémonté en usine, qui fait corps
avec le receveur et permet une pose directe sur chape ou plancher

bois. Nous proposons également deux
piétements, qui permettent de les suréle-
ver aisément tout en facilitant le réglage.
Tous sont compatibles avec notre boîtier
de raccordement Easy Connect, qui assure
un raccordement propre et sûr du point de
vue de l’étanchéité. ■

Propos recueillis par Marianne Tournier
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Filière Pro – En quoi l’acier titane vitrifié

est différent ?

Marc Chevalier – L’acier titane vitrifié est
un matériau haut de gamme, qui se dis-
tingue de l’acier émaillé classique sur
trois points : il contient du titane, qui a
pour fonction de maintenir la densité et
l’épaisseur de la plaque d’acier lors de la
mise en forme du produit ; son émail, le
BetteGlasur, est enrichi avec des frites de
verre concassées dans une centrifugeuse
pour obtenir une poudre, ce qui le rend
plus dur, plus brillant, plus uniforme et
totalement non poreux ; enfin, thermo-
conducteur, il présente une épaisseur de
3mm – dont 2,7 pour l’acier titane et
0,3mm pour la vitrification –, ce qui parti-
cipe à sa résistance et sa stabilité, et contribue à la garantie de 30
ans que nous sommes en mesure de proposer, que ce soit contre
les chocs, les rayures, les produits chimiques, le feu, les rayons UV,
l’air salin… La couleur des produits, le revêtement antidérapant
pratiquement invisible disponible en option – deux niveaux de pro-
tection…, rien ne bouge au fil du temps. Recyclable à 100 %, l’acier
titane vitrifié est le plus résistant des
matériaux de la salle de bains et permet
des designs superbes, parfaitement en
accord avec les tendances actuelles. 

Qu’est-ce que vos receveurs de douche

ont à offrir de plus que les autres ?

Marc Chevalier – Nous disposons d’une
vaste gamme, probablement la plus large
du marché en termes de dimensions et de

L’acier titane vitrifié Bette est en train de se faire une place sur le marché de la salle de bains moyen
et haut de gamme, notamment dans l’hôtellerie. Durable et esthétique, ce matériau a du potentiel,
en particulier dans la douche où il apporte une vraie valeur ajoutée. Explications de Marc Chevalier,
directeur commercial France de la marque.

Pourquoi l’acier titane vitrifié Bette est
unique et idéal dans la salle de bains

Marc Chevalier, 
directeur commercial France de la marque.
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Les receveurs et baignoires à bords relevés Bette.
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Que choisir en matière de robinetterie sans

contact : le temporisé ou l’électronique ?

Bertrand Margot – Avec un robinet temporisé, le
sans contact est obtenu grâce à l’arrêt automa-
tique de l’écoulement, après un écoulement de
quelques secondes. L’utilisateur n’a donc pas
besoin de le toucher après s’être lavé les mains.
C’est un premier pas vers l’hygiène et un grand
pas vers les économies d’eau puisque, par rapport
à un mitigeur classique, le robinet temporisé
assure une économie d’eau de 85 %. Avec un robi-
net électronique, il suffit que les mains sortent du
champ de détection pour que l’eau s’arrête de
couler. L’hygiène et les économies d’eau – qui
atteignent 90 % par rapport à un mitigeur méca-
nique – sont optimales. Ces 5 % supplémentaires
ne sont pas du tout négligeables lorsque la fré-
quence de lavage augmente. Selon le budget dont

on dispose, on peut envisager l’une ou l’autre de ces robinetteries,
voire les deux types, panachées, sachant qu’en matière d’hygiène,
les modèles électroniques permettent d’aller bien plus loin. 

En dehors des économies d’eau

supplémentaires, qu’apporte le robinet

électronique par rapport au temporisé ?

Bertrand Margot – À l’hygiène des mains s’ajoute
celle des réseaux. Si la robinetterie n’est pas uti-
lisée, l’eau stagne dans les tuyaux et les bactéries
s’y développent. Nous y pallions grâce aux rin-
çages périodiques : le robinet s’active automati-
quement toutes les 24 heures après la dernière
utilisation, faisant circuler l’eau dans le réseau.
J’ai en tête l’histoire de l’hôtel W Barcelona,
fermé durant le confinement, dont le gardien
devait tous les cinq jours passer d’une salle de
bains à l’autre pour ouvrir les 1 400 robinets de ce
bâtiment signé Ricardo Bofill, et laisser l’eau cou-
ler quelques minutes. Les établissements équi-
pés de robinets à rinçages périodiques n’ont pas
connu ce problème… Certains modèles peuvent
être dotés de l’électrovanne antistagnation (bre-
vet Delabie), qui permet de renouveler 100 % de
l’eau qu’elle contient. Celle utilisée pour se laver
les mains est donc toujours propre et saine. ■

Propos recueillis par Marianne Tournier
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Filière Pro – Le coronavirus a-t-il changé nos

habitudes en matière d’hygiène des mains ?

Bertrand Margot – Nous estimons que, depuis le
coronavirus, la fréquence de lavage des mains a été
multipliée par trois et sa durée par deux. Si l’utilisa-
teur respecte les consignes d’hygiène, il doit se
savonner les mains durant au minimum 30
secondes. Soit, si l’on ajoute le mouillage et le rin-
çage, un écoulement de l’eau qui peut durer 40 à 50
secondes ! À comparer aux 30 secondes d’avant la
Covid-19. La surconsommation d’eau qui en résulte
est importante. Si l’on tient compte d’une fréquence
de lavage supérieure, on peut estimer que, rien que
pour le lavage des mains, une personne peut
consommer jusqu’à 60 litres par jour. A ce stade, les
robinetteries temporisées ou électroniques ne sont
pas une dépense, mais un investissement. Delabie
dispose d’une offre sans contact qui couvre tous les
besoins du marché et si l’on parle hygiène pure, nous proposons éga-
lement des distributeurs de gel hydroalcoolique sans contact.

Chacun est désormais conscient de la nécessité de se laver régulièrement les mains. Bien intégré,
ce geste barrière entraine une augmentation de la consommation d’eau dans les lieux publics et semi-
privés…, sauf s’ils sont équipés de robinetteries temporisées ou, mieux, électroniques. Le point avec
Bertrand Margot, directeur marketing et développement de Delabie.

Delabie : le sans contact pour l’hygiène
et les économies d’eau 

Bertrand Margot, 
directeur marketing et
développement de Delabie.
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Mitigeur de lavabo
Tempomatic 4, sans
contact et
distributeur
électronique de
savon liquide ou de
gel hydroalcoolique. ©
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Quels sont les atouts du système

d’installation Geberit Duofix dans

le cadre de la pose d’un WC

suspendu ?

Rodolphe Artero – Il y en a plu-
sieurs. En premier lieu, ce système
d’installation permet de passer par
un bâti-support en applique, au
lieu d’un autoportant qui implique
une fixation sur un sol en béton.
C’est intéressant parce que, sou-
vent, on ne connaît pas la nature
du sol ou l’épaisseur de la chape,
par exemple si l’on travaille sur un
carrelage existant. Il arrive aussi
que l’on se trouve sur un plancher
bois, qui est incompatible avec un
bâti autoportant. Avec le système
d’installation Duofix, on ne prend
aucun risque. Les pieds, compacts,
sont clipsés dans le rail fixé au sol.

La charge est donc répartie sur toute sa longueur, avec une reprise
murale par l’intermédiaire d’un second rail. Une fois que les pieds
sont bloqués dans ce rail, la fixation est assurée. Le collage, sous
les rails, d’une bande résiliente évite la transmission des vibrations,
le niveau sonore est donc amélioré. Autre avantage, on peut habil-
ler toute la largeur du mur sur lequel le bâti-support s’appuie. C’est
nettement plus esthétique ! On obtient une sorte de banquette
technique, qui fait office d’étagère, et on évite l’effet verrue du bloc
WC suspendu isolé sur son mur. Selon sa largeur, on peut ajouter
des éléments de liaison, qui ressemblent aux montants des bâti-
supports, tous les 60 cm. Quant à la profondeur, elle dépend du
type de bâti-support choisi, variable entre 8 et 14 cm, tandis que la
hauteur, liée aussi à celle du bâti-support choisi, est de 112, 98 ou
82 cm. Ce « support d’habillage de bâti-support Geberit Duofix
pour mur à hauteur partielle » est conditionné, avec toutes les
pièces nécessaires à la pose, dans un emballage compact facile à
transporter. 

Le système est-il adapté aux sanitaires collectifs ?

Rodolphe Artero – Bien sûr ! Il permet de poser une série d’urinoirs
par exemple, la mise en batterie s’effectue aisément et la banquette
technique ainsi obtenue facilite la réalisation des réseaux d’alimen-
tation et d’évacuation. ■

Propos recueillis par Marianne Tournier
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Fillière Pro – En quoi consiste le système d’installation Geberit

Duofix ? 

Rodolphe Artero – Depuis 20 ans, Geberit a conçu et développé un
système d’installation complet, composé de rails et d’éléments
télescopiques ou de liaison pour réaliser des ouvrages toute hau-
teur ou à hauteur partielle, façon muret ou banquette technique. Il
s’appuie sur deux rails horizontaux, dont l’un est fixé au sol et l’au-
tre au mur ou au plafond, dans lesquels les éléments telescopiques
ou de liaison sont insérés. Les différents bâti-supports Duofix en
applique (WC, bidet, douche, lavabo…) viennent s’insérer dans ces
rails, différents accessoires assurant leur fixation. Ainsi peut-on
cloisonner et aménager une salle de bains complète, du point
d’eau à la douche. Même la pose d’un simple WC suspendu avec
ce système d’installation Duofix a de l’intérêt, en neuf comme en
rénovation.

Le système d’installation Geberit Duofix permet de créer des cloisons autoportées ou en applique, de
hauteur totale et/ou partielle, et d’aménager des salles de bains complètes à l’aide de bâti-supports
en applique. Un mode de pose à décliner avantageusement jusque dans les toilettes. Explications de
Rodolphe Artero, responsable marketing produits. 

Système d’installation Geberit Duofix :
pour aménager sa salle de bains

avec des bâti-supports

Le système d’installation Geberit Duofix permet de passer par un
bâti-support en applique, notamment sur les planchers bois.
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le raccordement réalisé, « tu regardes où passent tes tuyaux et tu
découpes la feuillure… » Il ne reste plus, ensuite, qu’à refermer la
trappe, d’autant plus aisément que la feuillure assure le positionne-
ment parfait du couvercle. Son collage est effectué avec la colle
Board-Fix, dont une cartouche est fournie avec le kit. Elle a l’avan-
tage d’assurer à la fois le collage et l’étanchéité. Résultat : la seule
étanchéité requise est celle, inévitable, du pourtour du receveur. 

Hauteur minimaliste

Aqua Reno mesure 65 mm de hauteur, y compris le siphon intégré
dans l’épaisseur de la mousse rigide. Il est donc l’un des plus com-
pact du marché, sinon le plus compact. En clair, on gagne jusqu’à
40 mm de hauteur par rapport à un modèle classique. Etant donné
qu’en France l’épaisseur des chapes s’élève à 70 mm la plupart du
temps, la douche réalisée avec Aqua Reno se trouve forcément de
plain-pied lorsqu’il est installé en rénovation. ■

Marianne Tournier 

Eric, artisan carreleur, qui officie sur sa chaîne Youtube sous le nom
d’Eric le Carreleur, a eu un coup de cœur pour le receveur de
douche prêt à carreler Jackoboard Aqua Reno. « Tu le poses, tu le
branches et c’est facile… » Deux caractéristiques ont particulière-
ment retenu son attention. En premier lieu, le fait qu’il permette
d’éviter le lit de mortier de remplissage, destiné à asseoir la
bonde/siphon et/ou la canalisation d’évacuation, l’ensemble étant
noyé dans la mousse rigide de polystyrène. Le receveur est donc
parfaitement stable, d’autant plus qu’il est protégé, en sous face,
du même revêtement que celui appliqué en surface, notamment à
l’endroit du siphon. De plus, aucune attente liée au séchage du
mortier n’est requise. Le temps de pose est réduit d’autant.

Raccordement facilité

L’autre atout d’Acqua Reno mis en avant par Eric le carreleur est la
trappe destinée à faciliter le raccordement. Car le receveur est livré
en deux parties, dont le couvercle de la trappe que l’on vient fermer
une fois la canalisation d’évacuation raccordée au siphon. « C’est
simple au niveau de l’emboîtage, commente le spécialiste : une fois
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Unique, notamment parce qu’il évite la réalisation d’un lit de mortier, le receveur de douche prêt à
carreler Jackoboard Aqua Reno de Jackon séduit les professionnels. Parmi eux, Eric le Carreleur,
Youtubeur et artisan passionné qui a, dans une vidéo, commenté la mise en œuvre du produit.

Receveur Jackobaord Aqua reno 
de Jackon : approuvé par 

les professionnels

Caractéristiques du receveur Jackoboard Acqua Reno
– Matériau hydrofuge, robuste, imputrescible, résistant à la pression du fauteuil roulant. 

– Accepte une pose directe du carrelage.

– Trois dimensions : 900 x 900, 1400 x 900 et 1800 x 900 mm (dimensions spéciales sur demande). 

– Grille de bonde design centrale, en acier inoxydable massif brossé. 

– Livré avec la colle Board-Fix et une bande d’étanchéité de 10 m. 

– Débit du siphon intégré : 30 litres/min (garde d’eau de 22 mm de hauteur). 

– Compatible avec le concept Jackoboard Aqua Cera : dans ce cas, le carrelage choisi est découpé à la mesure et à la forme du receveur.
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En dehors du design, en quoi cette gamme se

distingue-t-elle des autres ?

Emmanuel Gruber – L’un des avantages de Verso
Care est son nouveau système de fixation Soft
Edge, qui assure une vraie facilité de montage. Au
lieu de la classique rosace fixée à l’aide de plu-
sieurs vis, Verso Care dispose d’une platine
monopoint : un seul perçage suffit, qui limite les
risques d’endommager le support, carrelage ou
vinyl. Une fois vissée au mur, cette platine
accueille l’insert de l’accessoire, qui est ensuite
verrouillé avec des goupilles. Une pièce d’ajuste-
ment coulissante intégrée permet un montage
précis. Grâce à ce système, une personne seule
peut poser une main courante. 

Autre atout de Verso Care : la fixation Easy Clip
(coudes, raccords…) entre les modules assurent
leur liaison, de 30 mm à 1 000 mm de longueur
tandis que l’absence de rosaces rend les barres
plus faciles à nettoyer. De plus, grâce à la propriété

antibactérienne du matériau – obtenue par l’injection d’ions argent
dans la masse du Nylon sur les coloris blanc, gris Manhattan et gris
anthracite –, la gamme Verso Care est particulièrement adaptée
aux établissements de santé et résidences pour seniors. ■

Propos recueillis par Marianne Tournier
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Filière Pro – Qu’apporte la gamme Verso Care du

point de vue du design ? 

Emmanuel Gruber – Verso Care est une collection
en Nylon positionnée moyen-haut de gamme. Les
barres rondes de 34 mm de diamètre et leurs sup-
ports muraux – sans rosace – soignent l’esthétique
dans un univers où elle est encore peu présente, et
s’intègre dans tous les espaces, y compris la salle
de bains domestique. Verso Care est une réponse
à la tendance du design universel, qui va à l’en-
contre de toute stigmatisation. La ligne est harmo-
nieuse et les couleurs sont originales, en particu-
lier les trois nouvelles – un bleu pastel, un bleu
saphir et un taupe –, qui se sont ajoutées aux
blanc, gris Manhattan, gris clair, gris foncé, noir,
jaune et bordeaux existantes. 

Verso Care s’harmonise avec tous les accessoires
de la ligne Nylon Care, dont les porte-serviettes,
patères, poubelles, porte-savon, porte-balai, picto-
grammes… Elle est également coordonnée au
nouveau siège de douche Ascento et aux barres de relevage pour
les toilettes. Ces accessoires, posés par l’intermédiaire de la platine
de fixation Vario que l’on peut ensuite cacher avec une plaque de
finition, permettent leur utilisation à la demande. Les Ehpad et
autres établissements susceptibles d’accueillir des personnes plus
ou moins mobiles peuvent ainsi en adapter le nombre. 

Avec Verso Care, Normbau ajoute une gamme de barres d’appui et poignées de maintien en Nylon
à son catalogue. À la fois design – donc non stigmatisante – et facile à poser, y compris par une seule
personne, elle s’harmonise avec les sièges et accessoires de la marque. Revue de détails de ses
avantages avec Emmanuel Gruber, directeur des ventes indirectes.

Verso Care de Normbau : une nouvelle
gamme au design universel

Emmanuel Gruber, 
directeur des ventes indirectes.
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ajoutent la praticabilité, grâce à des accessoires
associés : dérouleur de papier toilette ou pot à
balai sur la barre de relevage des toilettes, porte-
savon, curseur pour la douchette et tablette sur la
barre de maintien destinée à la douche… Un seul
produit offre plusieurs fonctions, ce qui limite les
perçages et ajoute à l’esthétique des lieux. 
Avec la nouvelle gamme de sièges Ergonomic,
qui font partie des produits préconisés par les
ergothérapeutes, le confort se traduit par un
dossier et un siège dont les traditionnelles lattes
sont revêtues d’un coussin : le contact est souple
et chaud, nettement plus confortable. De plus, la
forme concave de l’assise stabilise la personne,
ce qui la rassure aussi. Les pieds sont à hauteur
réglable, pour une meilleure adaptation à l’utili-
sateur et à la pente du receveur. Le dossier peut
être ajouté ultérieurement, si l’on souhaite pas-
ser d’une assise à un siège complet.
Enfin, avec le Kit Arsis, qui utilise le profilé du

même nom – très efficace en termes de préhension –, nous
offrons la possibilité du maintien et de la sécurité sur mesure. En
fonction des besoins et de l’environnement, on crée à la carte
des entourages de douche ou de baignoires, et des mains cou-
rantes pour les couloirs ou les escaliers. ■

Propos recueillis par Marianne Tournier
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Filière Pro – Pellet ASC est une entreprise

française et familiale…

Sylvie Boucher – Pellet ASC, qui existe depuis
100 ans, est un spécialiste des accessoires de
sécurité et de confort destinés aux salles de bains
et sanitaires collectifs. La société, en effet fami-
liale, emploie une soixantaine de personnes et
dispose de deux usines situées entre Saint-
Étienne et Lyon. Cette proximité avec le marché
nous permet d’être très réactif : ainsi, au cours du
déconfinement, en quelques jours seulement,
nous avons pu proposer la gamme de stations de
désinfection que nos clients nous réclamaient.
Notre volonté est d’apporter des solutions esthé-
tiques et durables sur ce marché. C’est pourquoi
la plupart de nos produits leader dans notre
gamme « Confort et Sécurité » sont marqués du
CE Médical, qui est une preuve de leur confor-
mité, en termes de sécurité et de qualité, à la
directive européenne 93.42 EEC (relative aux dis-
positifs médicaux) et à la norme NF EN 12182 (Aides techniques
pour personnes handicapées). 

Filière Pro – En quoi vos produits apportent-ils des solutions ? 

Sylvie Boucher – Les trois nouveautés que nous avons présen-
tées à Idéobain 2019 sont caractéristiques de cette démarche. À
commencer par nos Barres Multifonctions, qui viennent prolon-
ger notre gamme Arsis, modulaire et design. À la sécurité, elles

Pellet ASC, fabricant français d’accessoires de sécurité et de confort, se définit comme un expert
apporteur de solutions. Une stratégie produits parfaitement illustrée par les trois gammes en cours
de lancement. Explications de Sylvie Boucher, directrice commerciale. 

Pellet ASC : sécurité et confort 
made in France pour les salles de bains

Sylvie Boucher, 
directrice commerciale. 
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De gauche à droite : Barres Multifonctions, siège Ergonomic, kit mains-courantes Arsys.
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est en laiton et adapté à toutes les vasques (saillie,
hauteur de goutte). La pile, l’électrovanne et la cel-
lule sont intégrées dans le corps, y compris pour
la version murale – il en existe peu –, qui ne néces-
site pas de traversée de cloison. Sous la cellule,
une vis ouvre l’accès aux éléments techniques.
Contrairement à la plupart des robinets électro-
niques du marché, aucun boîtier n’est à installer
sous le lavabo. De plus, grâce à des connexions
équivalentes, il n’y a pas de modification à opérer
sur le réseau. Presto Safe peut aisément se substi-
tuer à un robinet temporisé existant, quelle que
soit sa marque. 

Qu’appelez-vous robinet temporisé sans contact ?

Thierry Vivier – S’il est aussi ergonomique et éco-
nome en eau qu’un robinet temporisé, Presto Safe
s’apparente à un robinet temporisé. La présence
des mains devant la cellule infrarouge déclenche
l’ouverture, mais l’eau coule durant 7 secondes,
même si les mains sortent du champ de détection.

On peut donc boire au robinet, comme le font les enfants, ou rem-
plir une gourde ou une tasse – même de couleur noire. Ce qui est
impossible avec un robinet électronique classique. Ce nouveau
modèle est un produit de bon sens, qui résulte d’une réflexion sur
les usages, qu’il ne perturbe en aucune manière. Dans certains
pays, notamment l’Irlande, la robinetterie sans contact est obliga-
toire dans les écoles. Avec Presto Safe, nous sommes prêts. ■

Propos recueillis par Marianne Tournier
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Filière Pro – Le coronavirus a-t-il boosté les

ventes de robinetteries sans contact ?

Thierry Vivier – Oui… et non ! Dès le déconfine-
ment, nous avons reçu des demandes de chif-
frages sur des mitigeurs électroniques. Mais il est
rapidement apparu que les devis étaient peu
convertis en commandes. Ces professionnels, qui
découvraient nos produits électroniques, les trou-
vaient trop chers par rapport à leur budget. La
crise sanitaire a fait naître une nouvelle cible pour
le sans contact : les maîtres d’ouvrage voulant
remplacer des robinets temporisés par des robi-
nets électroniques pour mettre en sécurité des uti-
lisateurs non concernés jusqu’à présent : écoles,
TPE, campings… Ces acheteurs sont des habitués
de nos produits temporisés et disposent du même
budget limité, contrairement à ceux des aéroports,
de l’hôtellerie, des bars et restaurants et des entre-
prises soucieuses de leur image. D’où Presto Safe,
un robinet électronique qui, malgré un prix com-
pétitif, ne tire pas le marché vers le bas, peut équi-
per tous les points d’eau et s’avère adapté à cette cible en termes
d’usage. 

En quoi Presto Safe répond aux besoins de ces utilisateurs ?

Thierry Vivier – En premier lieu, il ne coûte que 199 euros HT en
version simple et 239 euros HT en version mitigeur. Un prix com-
pétitif, obtenu en optimisant les coûts : nous utilisons le corps du
Neo Duo, très présent dans les stades et les écoles. Nous avons
retiré sa manette et ajouté notre nouvelle cellule Lynx. Presto Safe

La plupart des mitigeurs électroniques ne sont pas adaptés aux petits budgets des collectivités
locales, écoles, camping, TPE… Avec Presto Safe, Presto met le sans contact à la portée de cette
nouvelle cible, sans compromis sur la qualité. Entretien avec Thierry Vivier, directeur marketing de la
marque. 

Presto démocratise la robinetterie 
électronique de qualité 

Thierry Vivier, 
directeur marketing 
de la marque.
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Presto Safe est un mitigeur
électronique qui, sans rogner sur la
qualité, est adapté aux petits
budgets des collectivités locales,
écoles, campings…
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l’eau, il envoie un signal radio à la pompe, qui démarre. La trans-
mission se fait par fréquence radio, simplifiant l’installation du sys-
tème puisqu’il n’y a pas de fil à faire passer sous le siphon, mais
une simple pile au lithium à remplacer tous les cinq ans. La pompe,
compacte, a l’avantage de pouvoir être installée d’un côté ou de
l’autre de la douche, et à distance de celle-ci : jusqu’à 3 mètres du
siphon à l’horizontale et jusqu’à 30 cm à la verticale. Cela permet
de la dissimuler, par exemple, dans le meuble de salle de bains. 

Des pompes compactes

Si les Sanibroyeurs SFA ont plus de 60 ans, ils ont beaucoup évolué
au fil du temps, devenant les plus silencieux du marché. Également
très compacts et design, ils offrent plus de possibilités d’intégration
dans la maison, y compris dans un bâti-support (Grohe) de WC
suspendu avec le modèle Saniwall Pro UP, qui permet de raccorder
un lave-mains, une douche et un bidet. De même pour la version
Sanipack Pro UP, broyeur pour cuvette suspendue qui se place
dans les cloisons. Enfin, les nouvelles versions « UP » donnent un
accès direct au panier, facilitant les opérations de maintenance. 
Lorsque la salle de bains, cossue, nécessite l’évacuation de débits
plus importants, les stations de relevage Sanicubic, à poser, sont
recommandées. Leur maintenance est tout aussi simple, puisque le
moteur est rapidement extrait, sans qu’il soit nécessaire, là encore,
de plonger la main dans la cuve. ■

Marianne Tournier
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Quand on souhaite créer des toilettes, une douche (notamment de
plain-pied), voire une salle de bains complète, le problème des éva-
cuations se pose toujours. En effet, pour assurer un bon écoule-
ment de l’eau, celles-ci doivent présenter une pente suffisante, d’au
moins 1 à 2 cm/m sur tout leur parcours. Or, plus la distance entre
l’appareil sanitaire, notamment la douche, et la colonne de chute
des eaux usées (ou des eaux vannes) est grande, plus la canalisa-
tion est longue, et plus il est compliqué d’assurer la pente néces-
saire. Les risques d’engorgement sont sérieux. Avec les
Sanibroyeurs et pompes SFA, le problème est résolu et les sani-
taires s’installent partout, tout en réduisant les travaux nécessaires,
donc le coût de la salle de bains. 

Une douche à l’italienne 

Les gammes de pompes Sanidouche et Sanifloor+ assurent le rele-
vage des eaux grises de tous les types de douche. Sanifloor+, la
gamme dédiée à la douche à l’italienne, est déclinée en quatre ver-
sions : pour sol maçonné à carreler, pour revêtement souple, pour
receveur extraplat, pour receveur prêt à carreler Wedi, avec rece-
veur et bonde. Elle répond à toutes les configurations, assurant
l’évacuation de l’eau en toutes circonstances. Le système est com-
posé d’une pompe aspirante et d’un siphon : lorsque l’eau s’écoule
dans le siphon, la pompe démarre automatiquement, aspirant puis
évacuant l’eau jusqu’à 3 mètres à la verticale et 30 mètres à l’hori-
zontale. Le déclenchement de la pompe est automatique. Lorsque
le module de détection situé dans la bonde du receveur détecte de

Avec ses différentes solutions de relevage des eaux, SFA permet de s’affranchir des contraintes
techniques d’installation des salles de bains et/ou des toilettes. De la cave au grenier, tous les
aménagements deviennent possibles, indépendamment de la distance existant jusqu’à la colonne de
chute. Les travaux sont limités et le coût global de la salle de bains est réduit d’autant.

SFA : une salle de bains n’importe où !

Avec Sanifloor+, l’eau qui
entre dans la bonde de la
douche à l’italienne déclenche
la pompe par fréquence radio.  

Sanipack Pro Up, broyeur pour
cuvette suspendue, se place dans

les cloisons et relève WC, bidet,
lave-mains et cabine de douche.
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noir mat, doré mat…). Les consommables
sont stockés dans un meuble bas ou haut,
selon les modèles, et sont regroupés pour
faciliter le réassort avec, par exemple, un
seul réservoir de savon à remplir quel que
soit le nombre de postes. Lorsque les essuie-
mains sont en papier, le distributeur, feuille à
feuille, en accepte 1230 avec un système de
recharge en continu et une distribution
rapide, évitant l’encombrement des sani-
taires. Dans ce cas, le meuble intègre une
poubelle de 80 litres pour les récupérer après
usage. On peut également prévoir sur le
même meuble un distributeur de gel hydro-
alcoolique. 

Quelles sont les particularités de vos

bornes de désinfection des mains sans

contact ?

Eric Langevine – Elles sont dotées d’un bec à
détection de présence, adapté aux per-
sonnes en fauteuil roulant, et peuvent être
fixées au sol. Elles acceptent les bidons de 5
litres du commerce ou prévoient en option
réservoir de 6 litres à remplissage. Enfin,

nous proposons différents design et matériaux, adaptés à plusieurs
types d’établissements : borne en inox pour les lieux publics clas-
siques, habillée de panneaux mélaminé bois et blanc pour les
hôtels, restaurants, banques…, ainsi que des modèles sympas
pour les écoles. ■

Propos recueillis par Marianne Tournier
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Filière Pro – Votre WC Hygiseat,

emblématique de Supratech, revient sur le

devant de la scène ?

Eric Langevine – En effet, car ce WC est
unique. Il évite toute transmission des
germes par les mains, grâce à son abattant
automatiquement lavé, désinfecté et séché
après chaque utilisation, et à sa chasse d’eau
dotée d’un détecteur frontal, donc automa-
tique. En option, cette cuvette assure la pul-
vérisation d’un produit bleu avant usage, qui
évite toute adhérence de la saleté, ainsi que
l’aspiration des odeurs, sans filtre, puisque
celles-ci sont injectées dans la canalisation
d’évacuation, après le siphon. Hygiseat est
donc toujours propre et la pièce qui l’abrite
bien ventilée. Elle est souvent installée dans
les cabinets médicaux, centres commerciaux
en version céramique, et les sanisettes de
mairie ou lieux publics plus fréquentés en
version inox.

Votre gamme de lavabos tout-en-un s’est

étoffée ?

Eric Langevine – Nous développons de plus
en plus de points d’eau tout en un, sans contact. Rapidement ins-
tallés, ils intéressent les maîtres d’ouvrage puisqu’il suffit, pratique-
ment, de les accrocher au mur et de raccorder l’eau et l’électricité.
Ces meubles distribuant l’eau, le savon et l’air ou le papier, se décli-
nent en 600 à 2 400 mm de largeur pour un à quatre postes, dans
différentes finitions de lavabo (inox, composites, solid surface…) et
de robinetteries et becs de distribution d’air et de savon (chromé,

Supratech, spécialiste des automatismes dans le sanitaire, propose trois types de produits pour
éviter la transmission du coronavirus : des bornes de désinfection sans contact, des WC
autonettoyants et des meubles distributeurs d’eau, de savon et d’air ou de papier. Explications d’Eric
Langevine, directeur commercial. 

Assurer l’hygiène dans les lieux publics
et semi publics avec Supratech

Lavabo avec vidage invisible, distribuant sans
contact eau et savon.

Borne de désinfection automatique, dotée d’un bec à détection de
présence.

WC avec abattant lavé, désinfecté et séché après chaque utilisation,
et chasse d’eau automatique.
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est posée sans pli sur la chape, simplement clipsée
dans la bride d’évacuation du vidage avant d’être
intégrée dans l’étanchéité composite. Une pièce de
compensation permet de rattraper jusqu’à 30 mm
de hauteur, qui facilite la pose de tous les types de
revêtement, carrelage ou pierre naturelle. De même,
un rattrapage de 5 mm est possible sur la longueur
et de 3,5 mm sur la largeur. 

Quelles sont ses caractéristiques techniques ?

Stéphane Kling – Deux hauteurs d’encastrement
sont proposées, qui permettent de répondre aux
besoins des chantiers en neuf et en rénovation : à
partir de 70 mm avec un débit de 0,4 litre/s ou de 95
à 155 mm avec un débit plus important, qui peut
aller jusqu’à 0,75 litre/s. La sortie, qui s’effectue en
diamètre 50 mm, est orientable à 360° pour simpli-
fier la pose, notamment lorsqu’on ne se situe pas au
centre de la douche, mais contre ou à proximité du
mur ou de la cloison. Enfin, cette rigole Clevica pré-
voit, en option, un « tapis » insonorisant à placer

sous le siphon, et le fourreau R120 Advantix destiné à la protection
incendie. Côté utilisateur, l’hygiène est assurée, grâce à un accès
rapide au siphon, qui est autonettoyant et sans points d’accroche à
l’intérieur. Le passage d’un furet est possible. ■

Propos recueillis par Marianne Tournier
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Filière Pro – Qu’apporte la nouvelle gamme de

rigole de douche Cleviva Advantix ?

Stéphane Kling – Par rapport à nos autres
gammes Advantix, elle permet une esthétique
coordonnée dans la douche, grâce aux diffé-
rentes finitions de grille, qu’elle soit à un ou
deux orifices d’écoulement ainsi qu’à son des-
ign très épuré. À l’inox, nous avons ajouté une
pléiade d’aspects : en plus de l’acier inox mat,
nous proposerons, dès la fin de l’année 2020, le
cuivre doré, le champagne et l’anthracite, mais
aussi, sur demande, bien d’autres coloris métal-
lisés ou spéciaux. C’est-à-dire que, dans tous les
salles de bains, la rigole de douche peut être
parfaitement intégrée à son environnement.

Du point de vue de la pose, que doit-on retenir

de cette nouveauté ?

Stéphane Kling – Advantix Cleviva est une rigole
à évacuation centrale en acier inoxydable de 4
mm d’épaisseur, donc indéformable, dont le
support de grille intègre la pente nécessaire à un bon écoulement
de l’eau. Elle est disponible en trois longueurs, de 800, 1000 et 1200
mm et peut être juxtaposée, par exemple dans le cas où deux
douches ou plus sont installées sur une même ligne. Concernant le
mise en œuvre, cette rigole intègre une innovation : la natte d’étan-
chéité de 120 mm de côté, qui est fournie dans un «kit carreleur»,

Avec son design épuré, la rigole Cleviva de Viega vient compléter la gamme Advantix et élargit le
champ des possibles en matière de décoration de la douche, grâce à de nouvelles finitions
métalliques et à la possibilité d’en obtenir d’autres à la demande. Tout aussi flexible en matière de
mise en œuvre, elle a reçu un IF Design Award 2020. Stéphane Kling, directeur des ventes, nous
en dit plus.

Advantix Cleviva de Viega : 
une rigole de douche qui se plie 

à tous les désirs
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Stéphane Kling, 
directeur des ventes de la filiale
française.
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âges spécifiques, pour que chacun puisse se laver les mains
confortablement. Les produits Sento Kids prennent non seule-
ment en compte les particularités de leurs utilisateurs, mais ils
repensent les codes classiques pour que les enfants se sentent en
confiance et deviennent plus rapidement autonomes. 

Filière Pro – La couleur est également très présente dans cette

collection…

Jérôme Billet – Les couleurs, vives, appliquées sur l’abattant, le
cache-siphon des lavabos, le bouton de chasse du réservoir appa-
rent ou de la plaque de commande du WC suspendu, les miroirs,
la robinetterie… ont été sélectionnées pour stimuler les sens et
plaire aux enfants, mais aussi pour permettre aux professionnels
de réaliser des combinaisons adaptées aux différentes tranches
d’âge. Les matériaux ont également été choisis avec attention, afin
de sécuriser les sanitaires : matières flexibles, lignes douces,
angles arrondis, cuvettes carénées sans bride, abattant à fermeture
douce pour éviter les mains coincées… L’hygiène est bien sûr prise
en compte, grâce à notre émail VitrA Hygiene qui a la capacité de
neutraliser les bactéries, ainsi qu’à un design limitant les salissures
et simplifiant le nettoyage. La gamme intègre également une robi-
netterie électronique sans contact. ■

Propos recueillis par Marianne Tournier
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Filière Pro – En quoi la collection Sento Kids n’est pas comme les

autres ?

Jérôme Billet – L’usage des toilettes peut être un moment d’an-
goisse pour les enfants, en particulier à l’école. À tel point d’ailleurs
que certains d’entre eux préfèrent se retenir plutôt que de s’y ren-
dre. Avec Sento Kids, destinée aux haltes garderies, crèches,
écoles…, VitrA a voulu apporter plus qu’une collection adaptée du
point de vue des dimensions. Elle est l’aboutissement d’un long
travail effectué avec des spécialistes de la petite enfance.

Un aperçu de ce que la collection apporte ?

Jérôme Billet – Par exemple, il est rassurant pour les enfants
d’avoir les pieds en contact avec le sol quand ils utilisent les toi-
lettes. La position n’est pas évidente pour eux en termes d’équili-
bre et, souvent, ils s’appuient sur la cuvette lorsqu’ils sont assis
ou bien au moment de se relever. C’est pourquoi la lunette de
l’abattant Sento Kids prévoit des poignées débordantes sur les
côtés, ainsi qu’une encoche sur le couvercle pour qu’il puisse être
ouvert facilement. Nous avons adapté la hauteur de la cuvette à
poser pour les tout petits, ainsi que le diamètre de son orifice. Elle
est équipée d’une commande de chasse à portée de main des
enfants de 3 ans, avec un seul bouton de chasse à actionner, suf-
fisamment gros et visible. La gamme propose un lavabo à un,
deux ou trois niveaux ainsi que plusieurs modèles adaptés à des

Avec Sento Kids, VitrA investit un nouveau segment de marché, proposant aux architecte et bureaux
d’études une collection qui n’est pas seulement adaptée aux jeunes enfants, mais les accompagnent
et les rassurent dans l’apprentissage de la propreté. Le point avec Jérôme Billet, directeur France,
Benelux et Suisse de la marque.

VitrA investit le secteur 
de la petite enfance
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La carte des négociants

La carte des négociants : la carte indispensable…  Le négociant le plus proche en un coup d’œil. 

Elle liste tous les négociants en génie climatique, aéraulique et sanitaire en France.
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